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U AM Escuela
de Doctorado

“Comunicacion: Retérica y negociacion”
INFORMACION GENERAL

Responsable-s de la actividad: M2 Amelia Fernandez Rodriguez.

Equipo docente: M2 Amelia Fernandez Rodriguez.

Persona de contacto con los alumnos (email): amelia.fernandez@uam.es
Correo contacto cuestiones administrativas: doctorado.gestion@uam.es
Duracién: 6 horas (2 sesiones de 3 horas).

Fechas de realizacidn: V 12/04/2024 y V 19/04/2024.

Horario de imparticién: 11:00h a 14:00h.

Lugar: Por determinar. Facultad de Filosofia y Letras.

Plazas: 25

ECTS: 0,5 créditos (6 horas de docencia presencial +

6 horas de trabajo individual)

OBJETIVOS

Mostrar los principales recursos comunicativos y argumentativos en el ambito de la negociacion profesional.
Capacitar con un conocimiento tedrico para el analisis de supuestos y casos negociadores.

Dotar de una reflexion tedrica sobre los principales recursos comunicativos desde el enfoque provisto por la
Retdrica de la comunicacion.

CRITERIOS DE ADMISION

Estar matriculado en algin programa de doctorado de la UAM. Estudiantes en cualquier tutela. Se
requerird, al menos, nivel B1 de espafiol. Se admitird por orden de inscripcidn.

PROCEDIMIENTO DE INSCRIPCION

Se realiza a través de SIGMA > Otra Formacion UAM > Doctorandos — Actividades Formativas —
Preinscripcion.

- Fechas de Preinscripcion: 10 a 28 de febrero de 2024

- Fechas de Admision: 1 a 4 de marzo de 2024

- Fechas de Matricula: 5 de marzo a 5 de abril de 2024

- Fechas de Imparticién: V 12/04/2024 y V 19/04/2024.

- Horario de Imparticién: 11:00h a 14:00h

CERTIFICADOS

Una vez recibido el listado de alumnos que resulten "aptos" o "no aptos" desde el punto de vista
académico por parte del director de la actividad transversal, la Escuela de Doctorado generara un
certificado que sera remitido por correo electrénico a la direccién facilitada por el alumno.
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PLAN DE ESTUDIOS

Docencia presencial.

Sesion 1: La negociacion desde el ambito comunicativo, argumentativo y persuasivo.
Sesidn 2: Modelos negociadores: Analisis y evaluacidn de casos practicos.

ENFOQUE METODOLOGICO

Docencia presencial. Clases tedricas y practicas.

Sistema de evaluacién: Asistencia y participacion en clase. Apto/No apto, en funcién de la participacion

y asistencia. Requisitos de asistencia: 80%.
Idioma de imparticién: Espafiol (se requerira, al menos, nivel B1 de espafiol).
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